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GEWERBEINVESTMENTS SIND IHR FOKUS?
TRANSAKTIONEN IHRE LEIDENSCHAFT?
AKQUISITION IHRE STARKE?

WIR BIETEN IHNEN AB SOFORT EINE POSITION IM TRANSACTION MANAGEMENT
UNSERES UNTERNEHMENS AM STANDORT FRANKFURT.

(SENIOR) TRANSACTION MANAGER INDUSTRIAL w/m/d

Dr. LUbke & Kelber ist ein eigentiimergefihrtes, unabhangiges Transaktionsberatungsunternehmen mit mehr als 50-jahriger Markt- sowie Immobili-
enkompetenz und besonderer Fokussierung auf den Mittelstand. Das Unternehmen agiert bundesweit sowie erstklassig vernetzt mit 60 Spezialis-
ten und eigener Bulroprasenz in Berlin, Frankfurt, Miinchen, Stuttgart, Disseldorf und Dresden. Der langjahrige Qualitatsanspruch von Dr. Libke &
Kelber, gepaart mit Kontinuitat und Verlasslichkeit, garantiert inren Kunden eine hohe Erfolgsquote bei Verkaufsmandaten. Seit 2011 sind wir fUr die
Gewahrleistung hoher Standards in der Immobilienwirtschaft mit dem weltweit anerkannten Gitesiegel "Regulated by RICS" zertifiziert. Als Teil einer
internationalen Allianz rund um Gerald Eve LLP mit 21 Partnern und 2.040 Professionals ermdoglicht das Unternehmen seinen internationalen Kun-
den einen globalen Marktzugang. Neben der Investmentberatung und Immobilienvermittlung erbringt Dr. Libke & Kelber zudem Asset Manage-
ment-Leistungen fur diverse Key Accounts.

IHRE AUFGABEN IM TEAM.

Ihr Fokus ist die bundesweite Akquisition von eintraglichen Verkaufsmandaten im Bereich von Light Industrial- und
Logistikimmobilien sowie Grundstlcken unserer nationalen sowie internationalen Kunden und die erfolgreiche Platzie-
rung der Verkaufsobjekte-/portfolios am deutschen Markt. Sie arbeiten eng mit den Kollegen der jeweiligen Sparte bei
Uberregionalen Themen zusammen. Zu lhren Aufgaben gehodren insbesondere:

Wahrnehmung regelmaBiger Akquisitions- und Kundentermine sowie Key Kunden Betreuung
Immobilienbewertung, Durchfihrung von Investitionsberechnungen sowie Markt- und Mietanalysen etc.
Investorengerechte Aufbereitung (Exposé, Informationsmemorandum, Datenraum) und stringente Vermarktung
der Objekte, Reporting an den Auftraggeber

Angebotsunterbreitung, Durchfihrung von Besichtigungen

Steuerung der Transaktionen und Begleitung von Vertragsverhandlungen bis zum Abschluss

Direktansprache von (neuen) Investoren, Einholung von Suchkriterien und Datenbankpflege

Netzwerkpflege (Multiplikatoren, Kommunen, Wifo etc.), Teilnahme an Veranstaltungen
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WAS SIE MITBRINGEN.

Sie sind seit mehreren Jahren nachweislich erfolgreich im Transaction Management von Gewerbeimmobilien flr
Eigennutzer und Investoren tatig und verfugen tber gentigend Ehrgeiz, relevante Kundenbeziehungen auf- bzw.
auszubauen, gute Auftrage zu gewinnen und die Ziele Qualitat sowie Erfolg sicherzustellen.

Wir erwarten von Ihnen eine hohe Eigeninitiative und Leistungsbereitschaft, um die Performance und Entwicklung der
Niederlassung zu realisieren. Idealerweise bringen Sie umfangreiche Fach- und Marktkenntnisse sowie ein gut funktio-
nierendes Netzwerk mit.

WAS WIR IHNEN BIETEN.

Sie werden Teil eins hoch motivierten, bundesweit vernetzten Vertriebsteams

Sie haben die Moglichkeit, einen Standort in seiner Entwicklung nachhaltig mit zu pragen

Dabei profitieren Sie von einem hohen Maf3 an operativer Gestaltungsfreiheit

Flache Hierarchien garantieren Ihnen schnelle Entscheidungswege

Sie erhalten ein attraktives Gehaltspaket mit Firmenwagen, verbunden mit einer langfristigen beruflichen
Perspektive in unbefristeter Festanstellung

Sie profitieren von attraktiven Entwicklungschancen in unserem Karrieremodell

LET'S TALK.

Senden Sie uns bitte lhre vollstandige Bewerbung mit Angabe Ihres Gehaltswunsches und lhres frihestmoglichen
Eintrittstermins zu.

Dr. Libke & Kelber GmbH | www.drluebkekelber.de
Frau Sabine Erlemann

Taunusstr. 6 | SKYPER Carré

60329 Frankfurt am Main

069 99991440

personal@drlk.de

-w

(W



